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1

Chi fa i prezzi sul mercato e come [ fa

bibliografia economica a cura di

Anche se guel naso ¢ quella
parrucea non vi diconto nulla, vi
dir2 qualcosa il nome: 3 Adam
Smith, Pauntore della « Riechezza
defle’nazioni » (1776). I redat-
tore”di questa rassegna dovrehbe
rivolgergli delle scuse particolari
per non aver fatto parola che la
« Ricchezza delle nazioni », cOMme
conliene gia tutto, contiene anche
fini considerazioni sulle influenze
monopolistiche che agiscono nelta
determinazione def salari.

La costruzione della scienza
c¢he porta il nome di economia,
lungo gii ultimi due secoli, &
consistita per gran parte in
un procesge di raffinamento,
di generalizzazione e di rami-
ficazione della teoria del prez-
zo. Al fatto di esser stats
principalmente assorbita da
questo problema Ieconomisa
dovette, &i, alcune limitazioni
(eome p. es. o scarso appro-
fondimento dei. problemi- del
reddito nazionale s dell’ocen-
pazione, per il quale si & visto
un generale atbo di contrizio-
ne e riscafto negli wltimi de-
cenni); ma anche la sus nro-
digiosa riuscita nell’assurgere
& un grade imponente di
raffinatezza concettuale o di
unitd sistematica. Nom ho
bisogno di fare io da imbo-
nitors, poiché son sicuro chse
le letture di economia che
avete fatto occasionalmente
in passato vi tornane alla
mente, soprattutto, per le

meravigliose rivelazioni che vi
hanno date sul meccanismo
dei prezzi.

Ma potrei fare da esamina-
tore e

chiedervi: ricordate

qualcosa di precise su questo
meceanismo? E qui comince-
rebbero i guai perchs, se le
vostre letture sono lontane o
searse e le reminiscenze quindi
pallide, balbetterete tuti’al
pit un generico riferimento
alle «leggi dell’offerta o della

domanda» o analoghe spie- )

gazioni di valore non meno
formale. I pilt bravini {quelli
cuiil sig. 8ilvio Gigli defla RAL
darebbe in premio le lamette
da barba) ricorderanno forse
abbastanza esattamente come
gioca il meceanismo dei prezzi
nel caso in eni si wverifiea
tutte quel complesse di con-
dizioni che i Tibri di tesbo
riassumono softo il nome di
«pura concorrenza perfetta s,
Se o’¢ uno pia brave ancora,
arrivera a ricordare il funzio-
namente del meceanismo nel
caso di « monopolio semplice ».
Di pitt' non eredo i si possa
attendere da reminiscenze di
vecchis letture. Soltanto chi
non si ispira a reminiscenze
di vecehie letture ma ad uns
sna  esperienza corrente, di
commereio o daléri  affari,
pofiea direi qualcosa di diverso
sul meccanismo dei prezzi.
La spiegazione che ci daray di
questo meccanismo, gquale egli
lo ravvisa nella sua pratica
quotidiana, riuseird certo un
po’ oseurs difettando di quella
sistematicith che pud venire
solo dall’approfondite lavors
teorico: ma probabilments,
una volta dissipate le oseuritd,
troveremo che la realtd dei
fatti dei quali il nostro nomo
intende parlare & effettiva-
mente una realtd diversa tanto
da quella che corrispondereh-
be al gieco della « pura con-
correnza perfetta » quanto da
quella che ecorrisponderebbe
al « monopolio semplice ». Gli
economisti anglosassoni, che
hanno recentemente svolto
larghe inchieste tra gl womini
d’affari, sono appunto arrivati
— nella maggioranza delle
interviste fatte — a risaltati
di questo genere (legpete R. L.
Hall . C. J. Hiteh: « Price
Theory and Business Reha-
vioury, in « Ozford Economic
Papers », maggio 1939; e Com-
mitfee on price determination:
« Cost  Behaviowr and Price
Policyy », New York, 1943).

Ma allora tante generazioni
di ammirati economisti, che
hanno insistito a studiare

Giorgio Fua

come caso principale e nor-
male del meccanismo dei prez-
zi il caso della pura eoncor-
renza perfetta, trattando gli
altri casi (e, tra essi, quasi
esclusivamente il monopolio
gemplice) come deviazioni, me-
ritane una nota di biasimo?
Dio me ne guardi! Anzitutto
abbiamo molfissimi elementi
per ritenere che, lungo una
buona parte del breve periodo
in eui & fiorita la seienza
econcemica e fino all’alba del
nostro secolo, le deviazioni
dalla pura concorrenza -per-
fetta nel mondo dei fatti con-
creti non dovessero apparire
affatto eosl massicce e impoz-
tanti come appaiono oggi, co-
sicehd guel modo di affrontare
la teoria del prezzo che &
divenute alquanto artificioso
al nostri giorni non doveva
gindicarsi fale al sno nascere.
B inoltre Iartificiositd @i una
ipotesi scientifica non pubd
¢ssere condannata quando ’al-
ternativa che resta, se si
rinuncia a guesta artificiosisa,
& di precludersi senz’altro ogni
tentativo di esplorazionse scien-
tifica. Ora, una teoria del
prezzo diee qualcosa in quanto
¢ capace di mostrare come il
prezzo si determina: deve,
insomma, porre dei problemi
che abbiano soluzioni deter-
minate (0 almeno — preciso
per il letbore pit pantigliose
—- contenute in limiti non
troppo larghi d'indetermina-

zione, ovvero definife in ter.
mini di probabilitd). T i pro-
blemi del prezzo di pura con-
correnza perfefta e del prezzo
di monopolio semplice, con i
connotati dati a questi nomi
dagli economisti, erano ap-

-punto guelli che meglio si

prestavano a conclusioni teo-
riche in quanto per determi-
narne la solazione basta con-
siderare delle relazioni assai
semplici tra un piccolissimo
numere di dati tutti palpabili.
Dopo aver congaistato questo
terreno teorico piu facilmente
conquistabile, & venuto perd
il momento di rivolgers i mag-
giori sforzi al temtative di
teorizzare il meccanismo del
prezzo in altre eonfigurazioni
di mereato (« imperfette »,
« quasi-monopolistiche », ece.),
che appaiono anche pia diffuse
delle prime nel mondo attuale,
Questo lavoro nom data da
oggl, ma gid da qualehe de-
cennio e, per quanto i suoi
orizzonti (come vedrete dal-
Particolo 'di Rotschild segna-
lato sotto) siano ancora riechi
di incognite, ha gid portato
notevoll risultati nel senso di
una pill stretta aderenza delia
teoria alle complicaszioni della
vita. Tra gli ultimi libri che
sono pervenuti alla redazione
della Rivista, ne scelgo per
questa rassegna aleuni che
possono servirvi a prenders
una prima conoscenza di quei
risultati.

Sulla via maestra delle teorie del prezzo

CHAMBERLIN, B. H.: « The theory
of monenolistic competition (A ve-

orientalion of the theory of value) L

52 ed.; Cambridae Mass., Harvard
University Press, 18947, pp. 282.
STACKELBERG, H. von: « (rund-
lagen der Theorvetischen Volkswirt-
schaflslehre v; Bern, Francke, 1948,
op. 368,

TRIFFIN, R.: « Monopolistic com-
welition  and  general * equilibrium
theory = Cambridge Mass,, Harvard
University Press, 1940 (ristam-
pa 1947), pp. 195,

MARCHAL, -J: « Le méeanisme
des prizs; 2° ed.; Paris, Librairio
de Médicis, 1948, pp. 480.
Sebbene I'illustre economi.
sta (Hovanna Robinson del-
IUniversitd di Cambridge ed
il Prof. Edoarde Chamberlin
dell’Universitd di Harvard non
slano coniugi, sono stati ehia-
mati rispettivamente Ia madre
¢ il padre della teoria della

concorrenza monopolistica. Di
fatto, i Libri che essi serissero
indipendentements e pubbli-
carono {coincidenza non unjca
nella storia della scienza) nello
stesso anno 1933 costituisecono
Ie prime trattazioni approfon-
dife e sistematiche di que-
st’ordine di problemi, non del
tutéo inesplorati {un prece-

.dente geniale & guello del

nostro Jannaceone), ma rela-
tivamente frascurati fino allo-
ra. Sulla via maestra da essi
inaugurata segni la fioritura.
Tra il « classico » i Chamber-
lin ¢ quello della Robingon,
it primo — che & oggi alla sua
quinéa edizione — mi sembra
pilt accessibile per il lettore
novizio, grazie alla maggior
linearitd & sistomaticity della
trattazione. Ed eceovi la tra-




ma, della trattazione, L'equili-
brio. in regime di concorrenza
non dipende da leggi diverse
da guelle che valgono in regi-
me di monopelio: la legge 8,
in ambedue 1 casi, Ia ricerca
del massimo possibile profitto
(e qui il lettore pumtiglioso
vorra’ precisare: massimo per
'istante presente o per un pin
lungo periodo e guanto lun-
got). L'ipotesi della pura con-
eorTenza, che implica perfetta
sostituibilitd fra le merel ven-
dute dai concorrenti, non i
verifica cosl generalmente da
meritare di esser scelta come
punto di partenza della teoria.
Si parte dunque dall'ipotesi
del ‘monopolio (come aveva
gia fatto per sue ragioni siste-
matiche un economista solita-
rio, Cournof, nel 1838) per
bassare successivamente al
duopolio, all’oligopolio, alla
concorrenza monopolistiea,
Sono ipotesi pilt complicate
che implicano una quantitiy
di distinzioni e permettono
conclusioni gravemente con-
dizionate: 11 testo &l limita a
dare le dimostrazioni in forma
verbale o grafica, I'appendice
contiene dimostragioni alge-
briche pilt esatte e generali.
Come fattori determinanti del-
Yequilibrio in regime di con-
correnza monopolistica Cham.
berlin pone in primo piano ed
analizza lungamente la diffe-
renziazione del prodotto e lo
spese di vendita. Uno dei
punti eritiei della teoria con-
siste appunto nella digtinzione
tra le spese di produsione
(che sarebbero quelle soppor-
tate per «adattarsi alla do-
manda ») e e spese di vendita
{che sarebbere guelle soppor-
tate per «modificare la do-
manda »). A differenza della
Robingon, Chamberlin non s
diffonde nell’analisi degli ef.
fetti delle varie configurazioni
del mereato dal punto di vista
del «benessere collettivo s,
Stackelberg, campione del-
Teconomia pura in Germania
morte prematuramente nel
1648, & un altro dei grandi
della teoria delle forme quasi-
monopolistiche, nella quale ha
segnato una tappa con il suo
Markiform wnd Cleichgewicht
(1934). Le sue analisi dei vari
meecanismi di formazione del
Prezzo sono riprese e sistemate
con stringatezza e concetto-
8itA « ad alta pressione » nella
parte centrale del trattato po-
stumo qui segnalato, che vien
#alutato come Pespressione pin
raffinata e matura tra i corsi
generali di economia pura.
La monografia del giovane
belga Triffin, proveniente da
nna tesi di dottorato elaborata
in America, & divenuta an-
ch'esss un sacro testo della
teoria della concorrenza mo-
nopolistica. Ne segna cerio

una tappa, ma non forse unz
netta  svolta come gembra
proporsi. O, per dir meglio,
€ una monografia che addita
con chiaroveggenza (e mnon
solo nelle questioni stretta-
mente atéinenti alla concor-
renze monopolistiea) la neces-
sith di nmuove impostazioni
teoriche, ma intanto resta
schiava delle vecchie, Sugge-
stiva per il bilancio che fa
degli studi passati e per lo
promesse che lancia & che
un giorno potremmo vedere
adempiute,

Quello di Marchal, profes-
8ore a Nancy, & un degnissimo
manuale che vi presenta in
hell’ordine e senza risparmiaz-
si tutte le spiegazioni che po-
treste raceogliere seguendo
fino agli sviluppi pil recenti
la via maestra delle teorie del

K. W. Rotschild sard

ROTECHILD, X. W.: « Price theory
and oligopoly = articolo a pp. 2904-
320 di «The Eeonomic Journal s,
settembre 1947,

Faceio eccezione allnso di
segnalare in questa Tasseana
soltanto i 1ibri ricevuti, poichs
un libro in eni Rotsehild ri-
prenda il tema di questo arti-
colo & ancora di 13 da venire
e il tema & tante suggestivo
che sarebbe un peccato tacer-
velo, Temo solfanto, data Ia
sostanziositd dell’articolo, di
non riuscire a darvene un’idea
adegnata in poche righe. Vor-
rei dirvi: se vi potete procu-
rare U'articolo fatelo senz’altro
e saltate queste righe.

Rotschild lamenta che il
Problema dell’oligopolic resti
relativamente trascurato dai
teorici della concorrenza mo-
Dopolistica: «invere, chi legge
t classict della concorrenza nio-
nopolistica & Taseiato con Uim-
pressione che il problema di
monopolio eon cut ha do fare
la wnostra socield sia erealo
prevalentemente dalla  piccol
drogheria all’ anqolo della strada
piuttosto che dalle grandi im-
prese  siderurgicke ».  Questo
non significa che i teorici non
patlino di duopolio ed oligo-
polio, ma che ne parlano
secondo schemi inappropriati:
«in particolare, Uinfluenca di
analogie tratie dalla meceanica
e dalla biclogia — cost feconde
net eampt, rispettivamente, del-
la concorrenza pura e monopo-
listica — dewe essere eliminata
quando parliamo di potents
wnild altive come sono 4 duopo-
listi e gli oligopolisti, Se wvo-
gliamo wusare anclogie (ed esse
possono  aver mnofevole ufilita
euristica) dobbiomo ifravle du
quei campi in cui gli seriftori
trattenoe di manovre ¢ contro-
manovre, con lofte per assicu-
rarsi il polere o lo posiziond,

et L sy

prezzo. Poiché Marchal ha
fatto  per voi un utilissime
lavoro, gli perdonerete volen-
tieri certi eccessi di verbosit,
soprattutto nel sottolinears
Toriginalita (forse talvolta pia
apparente che reale) di guanto
vi dice. D’altronde la forma
accuratamentes differenziata in
cui egli vi espone i casi della
teoria — insistendo, oltreché
sulla classica distinzione tra
le strutture del mercato {con-
correnza imperfetta, monopo-
lio, coneorrenza monopolisti-
ca, ece.), anche sulla non meno
elassica distinzione tra i modi
con eui il meeccanismo del
prezzo agisee in. periodi pih
o meno Iunghi ed, infine; tra
i modi con cui agisce per le
diverse categorie di prodotii
— raggiunge un grado di con-
cretezza non comune,

frovato eretico

ciod in breve dai libri che tral-
tano gli aspetli generoli della
politica e della strategia e
tattiea militare. {...] La lettera-
tura classicn del teorico del-
Ucligopolio mon pud essere né

Newton né Davwin, e neppure’

Freud: qli tocce riferive; af
Prineipii della guerra di Clau-
sewitz». Ed ecco le applica-
zioni: «I1 prime punto do
riconsiderare . nello studio del
duopolio e dell’oligopolie & 4l
motive che azione le decisions
eires il prezzo. L'ipofesi dells
ricerea del massimo profitio &
finora servite come la ehiove
magica che apriva tutte le
porte per arrivare ad inferpre-
tare il comporiamento degli
imprenditori. [...] Ma o4 un
aliro motive che non si pus
trascurare e che ha probabil-
mente lo slesso ordine dimpor-
tanza che 41 desiderio di profitti
massimi: 4l desiderio di profitt
sicurt ». In molti casi il recon-
do motivo agisce nello stesso
senso del primo, ma non in

tutti: «laddeve per massimiz- |
zare il profitte eccorre che 1 !
prezed fluttuino ad ogni cam- |
- biamento nelle situazione dei |
costi e della domanda, per |

' massimizzare la sicurerza pos- ° ziond intorno al prezzo fissalo ».

SOMO esser Mecessari prezzi rigi-
di; Taddove la massimizzazione
del profitto conduce o creare
tmprese di dimensioni * otfi-
me ", considerazioni &i sicu-
rezza fovoriranne Timpresa di
dimensioni superiori all’** ot-
titmo ; ancora, laddove Po-
tremmo attenderci che le riserve
siano impiegate neglhi imvesti-
menti di massimo rendimento,
troveremo che vengomo reinve-
stite, praticamente senza altri
riguardi, all'interno dellimpre-
8a stessa». In lines generale,
8l pud dire che: «4{l desiderio
normale degli oligopolisti sard
di trincerarsi nelle posizione

pite siewra possibile che per-
Metta loro di conservare quanto
possiedono ¢ di lancigre gl-
Pevenienza un’offensiva nel ter-
reno avwersario. [..] Questo
significa che nel periodi - di
querra fredda i1 prezzo nom
deve. esseve cosi basso da pro-
vocare ritorsioni dai rivali mé
cost alto da incovaggiore Pen-
trata in lizza di nuovi coneor-
renti e che deve mantenersi
enitro limiti che conservine In
chientela ». Ora, « il valore pro-
pagondistico di dichiarare una
posizione come il proprie capo-
saldo si wolatizzerd subito ge
quesio  coposaldo wien eonti-
nuamente spostato. [..] Ne
segue: la rigidita del prezzo ¢
un  aspetto  essenziale dellg
“ normale  strategia del prezzo
tn oligopolie. Poiché, tuttaviy,
questo leniative di ienere 4]
prezze fermo per una eerig
durate ha lusgo in un mends
in eui le circostonze variane

- continuamente, 0°¢ pericols che

lo rigiditd conduca in ultimea
analisi proprio al disastro che
o politica dei preszi sequite
mirerebbe od evitare, [...] Allo
scopo  dungue di ridurre la
rigpdite introdottn dalle deci.
sione di tenersi fermi al capo-
seldo del prezso annunziaio,
quesio prezzo viene circondato
da wna moliitudine di armi
secondarie che permetiono una
azione Pl elastica senze vi-
nunziore al caposaldo centrals.
Chueste armi addizionali, come
variegioni nella qualitd della
merce, facililazioni di eredito
€ sconti, servizi di vendila, ece.,
possone essere usale per adai-
tare in una eerta misura ini-
presa  ai  combiamenti delle
“ eircostanze esterne™ e porti-
colarmente dei costi e delln
domanda. Servono anche come
ezl per fare manovre fattiche
nel ferritorie del nemico sag-
giando le sue forze senza arri-
vare & un aperto confliflo; o
per effettuare una . difeke in
profonditd * contro incudsioni
dei rivali quando si ritiene
possibile mantenere la posi-
zione-base. Ne seque: le situa-
zioni monopolistiche conducono
ad une molleplicitd i condi-

E cosl via: le constataziond
ed i ¢«ne segmes continuane
serratamente nell'articolo di
Rotschild fino a quest’ultima
proposizione, che sottolinea
una certa eonvergenza delle
ricerche del’acuto insegnante
di Glasgow con la tradizione
marxistica: « Ne seque: la lotta
eligopolistica per-le posizioni
¢ la siourezza include Dazione
pelitica d’ogni speeie, su su
fino all’imperialismo. L'inelu-
stone di questi elementi  non
economici’* & essenziale per

spiegare pienamente il compor- |

tamento ed il prezzo in regime
di oligopolio »,
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La complicata realté del mercato _del

lavoro

FLORENCE, P. 8. «Labour b
London, Hutchinson’s University
Library, = 4., pp. 230

DOBB, M.: « Wages » vol. 8° nella
serle « Cambridge Economic Hand-
books »; 3%-éd., London, Nishet,
1946, pp. 222.

Al centro della teoria del
meceanismo  sostanziale che
determina eguilibrio tra do-
manda e offerta — e quindi
i1 prezzo -— sul mercafo del
lavoro, spiccarono due tipi
prineipali di teoremi: il tipo
classico che, considerata la
dipendenza del livello dei sa-
lari dall’ammentare della po-
polazione lavoratrice e la di-
pendenza delle variazioni della
popolazione stessa dal livello
dei salari, determina il risul-
tato di questo meccanismo a
lungo andare (tenende even-
tualmente conto di altre cor-
ponenti); il {ipo masrginalista
che determing il salario come
uguale in ogni istante (ipotiz-
zando certe condizioni di con-
correnza} al valore del ¢« pro-
dotto marginale» che I'im-
prenditore ricava dal lavore
stesso. Intorne a questi nuelei
fiorirono gli approfondimenti

di questioni accessorie, come
p. es. del meccanismo sostan-
ziale che determina le diffe-
renze di salario tra un lavoro
e laltro; o del modo in cui
Pefficienza del lavoratore, oltre
a determinare il salario, pud
esgere a sua volta influenzata
dal salario sftesso. Un adat-
tamento del guadro generale
della feoria del salario alla
realta storiea & intanto inter-
venuto, soprattutto (ma non
soltanto) negli ultimi decenni,
sostituendo Dipotesi che il
meccanismo giochi secondo
schemi concorrenziali con la

ipotesi che esso gioehi secon-

do schemi monopolistici o
quasi e indagando questi sche-
mi. Comungue il tentativo di
interpretare la complicata
realfa del moderno mereato
del lavoro resta ancora uno
del pid faticosi e del meno
compiuti della teoria econo-
mica, pur avendo fatto recen-
temente qualche serio pro-
gresso di eni 1l leftore italiano
pud formarsi un'idea dal eon-
tributi pubblicati nell’11° vo-
lume della Nuova Collana di
Economisti (ed. Utet).

1! volumetio di Dohb, let.

“tore all'Universitdy & Cam-

bridge — che ebbe la sua
prima edizione nel 1927 ed &
ora alla 3% — ed il volumetto
del Prof. Florence, . dell’Uni-
versitd di Birmingham, costi-

tuiscono dme preziosi modelli
di esposizione elementare delle

nostre conoscenze sul mercato
del lavoro, nella loro forma
pilt aggiornata e realistica.
Quello del neo-marxista Dobb
insiste maggiormente sull'in-

.quadramento dettrinario delia

materia, e -sulla sboria delle -

istituzioni & delle teorie; quello
di Florence ha invece il van-
taggio di presenfare un siste-
ma assal ampio e dettagliato
di conoscenze empiriche (sotto
forma di ricche statistiche e di

acourate analisi delle pratiche -

correnti) su wna massa di
aspetti della strattura e del
funzionamento attuale del
mercato del lavoro.

Documenti di convinzione e di perplessita

MeCULLOCH, T. R. « The liera-
ture of political sconomy: o classified
catalogue »; ristampa fotografics del-
Poriginale (1845) come 35° wvol.
della, « Series of reprints of searce
works on political economy »; Lon-
don School of Economics, 1938,
PR, 407.

FRASRER, L. M.: « Pensioro e lin-
graggio mnella scienza  economica
(Critica dif alcuni concetti economici
fondamental) » tradusz.; Torino,
Utet, 1949, pp. 439.

Nel libro di Dobb segnalato
sopra. & ironicamente ricordato
it modo, incredibilmente olim-
pico, con cui le popolarissime
Canversazioni sull economia po-
litica (1816) della signora Mar-
cet si esprimevano sul pro.
blema del lavoro: « §e 47 valore
prodotte dal lavoratore eecede
ci6 chlesso ha comsumato, Uee-
cesso costituird un reddito per
il suo datore di lavore; e notate
che wn reddito non pud essere
oitenuio alirimenti che facendo
lovorare © poveri. [...] Ricco »
povero sono necessari Uuno per
Valtro; & precisamente la para-

bola del venire e delle membra; -

Se non oi fosse il vieco il povero
morirebbe di fame; se mon i
fosse il povero il ricco sarebbe
costretto o lavorare per man-
tenersi ». Ebbene, nell’enciclo-
pedia bibliografica che vi rac.
comando ora troverete che
MeCulloch compendia -1 ‘suo
giudizio sulle Conversazions
della. Marcet con due righe di
lode: « Questa & in complesso
Jorse lo migliore indroduzione
alle soienza che sia apparse
[inora ». L'enciclopedia di
McCulloch, recentemente rti.
stampata dalla London Scheol
of Feonomics in una delle gue
due utilissime collane &i i-
produzioni fotografiche &i
seritti rari, costituisce un do-
cumenfo raccomandahile a
tutti i cultori o curiosi di
studi economici sia per la,
raccolta imponente che fadi
dati bibliegrafiei, sia per la
forza d’ingegno espressa nelle
note (talvolta picecli completi
capitoli di teoria e di storia)
con ocui MeCulloch i accom-
pagna, sia per come ci rap-
presenta in tutti i auoi atteg-
giamenti la positiva sicurezza

nella propria scienza da cui
era animato il mondo di studi
ecui il rieardiano MeCulloch
partecipava.

I! libro di Fraser, useito
nel 1937 e tradotto ora in
italiano, non ha comunanza
@argomento con quello di
MecCalloch (8, per dirla in tre
parole, un’enciclopedia di de-
finizioni), ma il confronto tra

.1 due per guanto riguarda il

loro atteggiamento profondo
verso la sclenza economiea in
generale pud essere assai si-
gnifieative. Lo spirite della
opera di Fraser, nel ricercare,
sistematizzare, approfondire e
criticare il bagaglio di defi-
nizioni (con i lore intrico di
ambiguiti) su eui hanno lavo-
rato e lavorano gli economisti,
& felicemente compendiato in
questa frase che egli riprende
da Mill: « quando & impossibile
avere buond stromenti, quel che
et resta di meglio & di com-
prendere appiene i difetti di
quelli che abbigmo ». E la plena
comprensione ewl vi guida
Fraser vi fa riconoscere la
profonda insoddisfazione che
egli prova nei rignardi dello
strumentario seientifico  sul
quale e con il guale lavora.

Giorgio Fua
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