¥OI. 1 INJEY L=

settembre-dicembre 1946

[} POLITICA - DIRITTO - ECONOMIA- MEDICIA - TECNICA

ESTRATTO '
COMITATO SCIENTIFICO

Lodovico Barassi
Giovanni Demaria
Agostino Gemelli
Massimo S. Giannini
Francesco Leoncini
Alfredo Niceforo

siorgio Fua: Assicurazio-
11 in caso di morte e va-~
ore monetario della vita




Direttore responsabile: Avv. TERENZIO MARFORI
Roma - Viale Maresciallo Pilsudski, 18
Stabilimento Tipografico della UE.SIS.A. - Roma - Via IV. Novembre 149




ASSICURAZIONI IN CASO DI
MORTE E VALORE MONETA-
RIO DELLA VITA

Reminiscenze imbarazzanii.

Un anenimo piamente ricordato nel-
I’ dssicurazione in generale di [lisse
Gobbi scriveva due secoli fa: « Les as-
surances se peuvent faire sur tous les
objets qui courent quelque risque incer-
- tain. En Angleterre on en fait méme
sur la vie des hommes; en France on
a sagement restreint par les lois la

faculté d’éfre assuré  a la liberté et

‘aux biens réels. La vie des hommes

ne doit point éire un objet de com-.

merce » (Eléments du commerce, nouv.
éd., Levyde, 1766).

Evidentemente la nostra civilia non

si & arrestata a questo genere di rifles-
sioni; e da un pezzo 'assicurazione-vita
trionfa in tutti i Paesi, compresa la
savia Francia. Senonché pure nel mo-
derno sviluppo delle assicurazioni tutii
riconosciamo certi aspetti, che ci 1m-
pediscono di provare un senso di supe-
riorita assoluta verso la distinzione chia-
mata in causa dagli Elémenfs du com-
merce. Chi si mette a descrivere l'as-
sicurazione moderna sente il bisogno di
cominciare con una solepnnissima di-
_stinzione, proprio ira le assicurazioni-
vita e le assicurazioni-cose. Il ramo
vita appare caratterizzato da una tec-
nica assai progredita per gquanto ri-
guarda la misura del rischio, ma anche
da una scarsa cura per quanto riguarda
la corrispondenza tia la somma assi-
curata e le effettive dimensioni econo-
miche dell’oggetto esposto al rischio: la
nozione di “copertura insufficiente” o
"eccessiva”’ mon & cosi famigliare nel

ramo-vita come nel ramo-cose, proprio

percheé nel ramo-vita il presupposto che

compendio dello studio
pubblicato gu "Statistica®

ol

¢i sia una perdita eventuale da coprire
¢ che gquesta perdita sia misurabile
viene raramente in considerazione.

Ora, se vogliamo definire quell’essen-
za che ¢ propria alle operazioni assi-
curative, in contrasto con [e operamom
di risparmio o con le operazioni di
gioco, possiamo partire da una defini-
zione i questo gemere: l'assicurazione
tende all’obiettivo di render certa una
situazione economica che varierebbe
altrimenti in dipendenza da un evento
incerto; ¢ realizza, secondo i casi pra-
tici, pit o meno perfettamente questo
{ine distribuendo tra il gruppo dei sog-
getti esposti al rischio le conseguenze

economiche del rischio che colpira in

concreto gli uni o gl altri di essi
Ammessa questa definizione, risuliano
effettivamente abbastanza “pure” tuite
le assicurazioni che si fanno nel ramo-
cose; ma lo stesso non si puo dir certo
del ramo-vita. Fermiamoci sulla “assi-
curazione in caso di morte”: molte volte

il contraente sard determinato dai piu

strani ragionamenti o impulsi; il suo
contratto prendera tutta la forma, dal
punto di vista oggettivo, di un’opera-
zione di risparmio o di gioco o di ri-
sparmio e gioco insieme; e si risolvera,
magari, in un lascito a favore di eredi,
presso i quali si pud forse riconoscere
un interesse alla morte dell’assicurato,
ma non certo alla sua vita (penso al
tradizionale zio d’America). Pitt spesso

'operazione sard intesa a fornire un
certo compenso economico alle persone
che subiranno un danno economico in
conseguenza della morte dell’assicurato,
senza nessuna pretesa perd di commi-
surare esattamente il compenso al dan-
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no: il quale in molti casi rimane par-
zinlmenle scoperto ma in altri casi po-

trebhe trovarsi inferiore al compenso,

dando luogo ad un eccedente di arrie-
chimento.

In conelusione, levoluzione del ramo-
vita sino ai nostri giorni ha convogliato
ana straordinaria abbondanza di ele-
menti diversi dall’assicurazione “pura’’;
ed anzi nessun elemento di assicurazio-
né “pura” pud ancora spuntare su que-
sto lerreno, nella misura in cui lopi-
iione corrente esclude lidea che gl
eventi della vita si prestino ad un’esatia
valutazione cconomica. «La vie - des
hommes ne doit point étre un objet dc
commerce », aveva detto I'anonimo del
1766; «gli eventi della vita non am-
mettono precisa valutazione monetaria »,
questa negazione sembra quasi upiver-
salmente accetiata netl’atinale pratica
del ramo-vita: e, in gquanto sia  cosl,
bisogna concludere che ancora oggi non
siamo riusciti ad allevare nn ramo-vita
che esca dal tronco dell’assicurazione
"pura”): il ramo-vita che abhiamo &
vispettabilissimo ma appartiene ad wn
tronco diverso.

Resta da vedere se gqueste valutaziont
monetarie della vita umana, che sono
il presupposto di un'operazione di assi-
carazione pura sulla vita, abbiano mag-
siori o minori possibilitd di esercitarsi.
1 ogni tempo gli womini si sono pic-
cati di stabilire delle equivalenze tra la
vita ¢ cerle somme di danaro. 1-letfori
della Bibbia sanno che il Levifico sta-
hiliva una meticolosa tariffa per i ri-
scatti che vanno pagati all'Eterno, a
seconda del sesso e dell’eta della per-
sona riscattata. Un altro venerabile pre-
cedente & ricordato da Guido Sensini:
si tratta dei calcoli di un matematico
mdiany, vissulo neét XIL secolo d. C.,
che insegnd come va determinato il
prezzo di una schiava secondo le etd.
Naturalmente citare esempi di valuta-
zioni applicate alla vita umana diventa
sempre pin agevole man mano che
guardiamo a tempi pin moderni. Sono
tamosi 1 caleoli dell’«aritmetico politi-
cas William Petiv (Ferbum Sapienti,
o od. mel 1719), che dimostrd al suo
sovrano gquale cespite economico. rap-
presentava, per le regie finanze, la per-
sona dei sudditi: e che spesa quindi

il sovrano avrebbe potuto a ragion ve-
duta stanziare (senza tema di rimet:
terci), pur di salvare un certo numers
dei suoi sudditi dalla peste. Dopo. che
lo statistico prussiano Engel (Der Wert
der Menschen, 1883) ebbe fatto nuovi
calcoll sul “costo dell’uomo”; venne di
gran moda ira gli economisti italiani,
che si trovavano alle prese con il pro-
blema della nostra gigantesca emigra-
zione, di misurare in moneta la perdita
di “capitale umano” inflitta alla patria
con la partenza degli emigranti (ed il
corrispondente  acquisto  di  Tcapitale
amano” fatto dai Paesi di immigrazio-
ne). Pareto si senti chiamato a dare
il crisma della sua auntoritd a. questi
caleoli; ed ancora recentemente Gini
ha utilizzato misurazioni dello stesso
genere. Dopo che la scuola di Losanna
mise in voga la nozione dei “eapitali
personali” come categoria dell’economia
pura, qualche riferimento aila valuta-
ziope monetaria della vita vmana ¢ di-
ventato wusuale nei trattati di teoria
economica (basti citare Barone, Bonin-
segni, Fanno, Leone, Marshall).

[ curioso che questa smania di tra-
durre in moneta il valore dellnomo non
si sia incanalata subito con maggiore
intensita verso il eampo degli studi
relativi all’assicurazione - vita, dove le
applicazioni di tale misura semhrereb-
hero particolarmente ginstificate e pro-
metfenti. Sole dopo il 1930, a mia co-
noscenza, sono apparsi due studi molto
approfonditi in questo senso: uno in
Cermania per opera di Ida Meyer, uno
agli Stati  Uniti per opera di Louis
{. Dublin e Alfred ]. Lotka.

Si vede gia chiara, da gnanto dicevo
pit. sopra, la funzione che spetterebbe
a simili studi. Man mano che potremo
dire di possedere dei metodi soddisfa-
centi per detcrminare quale & il va-
lore economico esposto ai rischi degli
eventi della vita, la distinzione che
preaccupava Uanonimo autore degli Lié-
menls du commerce risnlterd davvero
superata. Un’assicurazione “pura” sara
concepibile per la vita come per le
cose. Gli argomenti qui accennati si in-
aguadrano nel fema di un pit ampio
stuclio. c¢he o ho avuto occasione di
svolgere tempo addietro e che uscira
adesso nel volume unico 1943-46 della
vivista “Siatistica” {ed anche, come fa-
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scicolo a parte, presso Ueditore Giaffré).
Nelle pagine che seguone toccherd al-

cuni dei punti particolari approfonditi

in guetlo studio.

Le valutazicni
vita, in generale.

Pral fatto che la vita umana non sia
“res in commercio” deriva la sola im-
possibilita che essa prenda un prezzo
di mercato. Potrebbe tuttavia, ugual-
mente, ricevere una valutazione eco-

nomica “soggettiva” nei caleoli di con- -

venienza fatti da chi volesse tratiare
la vita o la morte altrui come alterna-
tive dipendenti dalla propria scelta e,
per scegliere, soppesasse i rispettivi co-
sti e vantaggi di gqueste alternative.
L’autorita pubblica che fa i propri
catcoli sulla convenienza di sacrificare
vite con wuna certa impresa militare o
di prolungarle mediante una certa po-
litica sanitaria, presuppone come crite-
rio implicito delle sue deliberazioni un
rapporto i equivalenza, sia pure vago,
tra la vita degli uomini ed altri beni.
Ma, almeno entro la sfera dellazione
privata, la nostra civilta ripugna gene-
ralmente ad ammettere che la vita uma-
na possa esser fafta dipendere da cal-
coli di convenienza (la vita & «sacra»,
si dice). Tn base ai nostri costumi, non
si dovrebbe quindi riconoscere nessuno
prezzo alla vita: non un prezzo di mer-
cato € Neppure un ¢ Prezzo » puramen-
tc soggettivo. '

Tuttavia, quand’anche la ~vita non
possa essere oggetto di fransazioni ceo-
nomiche (dibattute su un mercato o nel
foro interno di un singolo interessato).
fa vita di un uomo si presenta pur
sempre come Pevenfo da eui derivano
certe precise conseguenze cconomiche
per i terzi. Si pensi a quella categoria
di fatti cui potremmo dare il nome di
ceventi natarali»: un terremoto, una
stagione propizia e via di seguito. For-
se che questi fatti sono oggetto di scel-
tc economiche da parte degli unomini,
i quali, dopo appropriato caleolo, de-
cidono di produrli o no? Gli eventi
vengon loro addosso, desideraii o me-
no: € non sone contrattati sul mercato
¢ neppurc nel foro interno del singolo
soggetto economico. Ma, se I'evento non
¢ «oggetto economico », possono invece

monefarie. della

esser tali 1 suot effetti. I uomo non de-
cide se vuole il terremoto o no, se vuo-
le la stagione favorevole o no: ma de-.
cide se e come, con i mezzi limitati a
sua disposizione, riparera i danni del
terremoto (e si ‘determina automatica-
mente il costo delle riparazioni, ciod il
valore dei danni riparabili: dei danni
¢ economici» del terremoto) e decide
come impieghera 1 frutti della buona
stagione (determinandosi cosi un prez-
70 o comungue un valore di essi: il
vantaggio éconcomico recato dalla buo-
na stagione). Nascite e morti, conside-
rate come Tfatti extra-volontari o an-
che come prodetti volontari ma privi
di dimensione economica (frutto ciog di
impulsi, di imperativi lampanti etc.)
possono secondo le linee or ora ftrac-
ciate studiarsi anche nei loro riflessi
economici. £ non & soltanto per una
ristrettissima cerchia di famigliari che
la vita di una persona produce effetti
economici, ma per ogni aliro membro
della comunita {tale proposizione si iden-
tifica, in fondo, con la nuda definizione
di cié che é «comunitda dal punto di
vista economico»). Un uomo & per [al-
tro fornitore o cliente, collaboratore o
concorrente, benefatiore o parassita ¢
via di seguite; o almeno cliente di un
cliente, collaboratore di un concorrente
di un henefatiore etc. ete.: dallintrico
di simili relazioni risulta un valore ecc
nomice netto, positive o negativo, che
la vita di ciascuno rappresenia per 1
vari terzi. -
* B’ evidente che simili possibilita di
valutazione saranno sempre soggette a
tre  clementarissime qualifiche. Primo:
esiste per deflinizione una misura. eco-
aowmica solo in riferimento a quei va-
lori che hanno siretto caratiere econo-
mico. Cid che - consideriamo < insosti-
tuibile » nella vita di una persona non
ammetie di essere equiparato ad altro:
le equivalenze che possiamo determina-
re coprono solo gli aspetti « fungibili»
dell’altrui vita che c¢i interessa. Secon-
do: il valore di una vita umana non
pud misurarsi che con esclusivo: rife-
rimento ad un certo interessato. Mentre
la valutazione di una «res in commer-
cio » si oggettiva in un prezzo unifor-
me per tutto il mercato, i riflessi eco-
nomici di un evente rimangono infatt:
distinti per ogni diverso soggetto. Ter-




6 RIVISTA INTERNAZIONALE DELLA PROTEZIONE SOCIALE Vol. i

7o+ in pessun caso, naturalmente, si po-
tra calcolare quanto la vita di una per-
sona valga per quella persona stessa.
Poiche lesistenza & il presupposto di
ogni godimento, non ha senso determi-
nare la somma monetaria il cul godi-
mento compenserebbe una persona del-
la sua mancata o cessata esistenza.
Quest'ultima veritd rende discutibili
i calcoli, intesi a misurare ¢« quanto va-
le la popolazione di un paese», che
sono sempre stati tanto cari aghi eco-
nomisti. 11 valore della popolazione di
nn paese, per chi? Per il paese stesso,
non si pud certo misurare! E pochi eco-
pomisti sono cosi semplici da proporsi
apertamente questa assurda impresa;
ma troppi, pur partendo da imposta-
zioni pit ragionevoli, sfiorano poi cam-
min facendo simili posizioni logicamen-
te inconsistenti. Tenuta presente questa
Hmitazione, resta tuttavia aperta la pos-

sibilitx di riconoscere qualche proble-

ma in cui la valutazione di una vita
amana dal punto di vista della pub-
blica autoritd o di tutti gli altri cle-
menti della comunitd non sarebbe, a
prima vista, priva di senso. I metodi
di - caleolo ¢he ho potuto trovare, -in
riferimento a singoli problemi di ‘que-
sto tipo, implicano tuttavia difficolta e
riserve gencralmente gravissime.

Assai meno insipidi, per quanto an-
chiessi soggetti a riserve talvolta serie,
appaiono i risultati che si possono otte-
nere da ¢uei metodi di calcolo che mi-
surano il valore della vita di un indi-
viduo dal punto di vista dei suoi fa-
miliari o, in genere, di qualche aliro
individuo strettamente legato ad esso.
[ risultati oftenibili con questo genere
di calcoli hanno la loro applicazione
pitt immediata e concreta nei problemi

di risarcimento giudiziale per respousa-

hilita civile in caso di morte di un tfer-
zo e nei problemi di assicurazione-vita.

T - 2 1 -
Schema di una “pura’ assicura-
ziome in caso i morte.

Per passare subito ad un’applicazio-.
ne concreta, poniamoci il problema di -

determinare quale capitale.deve essere
assicurato, in caso di morte di un la-
voratore, alla famiglia del lavoratore
stesso. Supporremo qui, in via di ap-
prossimazione, di poter considerare la

famiglia del lavoratore (la quale ¢ un
aggregato di persone che si rinnovano
nel tempo e che pud anche estinguersi)
come un’unica persopa pereane. Di fron-
te ai casi pratici, & sempre possibile
porre il problema in termini pia sod-
disfacenti utilizzando una casistica op-
portuna, con cui non voglio appesantir
questa nota.

Ad uno schema di «pura» assicura-
zione in caso di morte si richiedera,
per definizione, qualcosa_di corrispon-
dente a quello che si richiede ad uno
schema di «puras assicurazione-incen-
di. Fsemplifichiamo, Le diecimila case
del mio paese sono ugualmente esposte
al rischio di incendiarsi: ic non so Sse
il rischio si verifichera per la mia casa
in" particolare e tanto meno quando si
verifichera: so soltanto che, qualora si
verifichi, io subird un danno. L'assicu-
razione mi garantisce che, se sara ia
mia casa a bruciare o se sarda un’altra,
io mi troverd mnella stessa situazione
cconomica: poichd essa fa per cost dire
un mucechio di tutte le case ¢, pill esat-
tamente, una societd di tutfi i proprie-
tari di case e stabilisce che il daano,
qualsiasi casa colpisca, venga sopporta-
to in misura uguale da tuiti i proprie-
tari: Questo si ottiene predisponendo uwu
trasferimento di ricchezza dai proprie-
tari « fortunati» ai proprietari « disgra-
ziati» in modo di colmare i dislivelli
prodotti dalla sorte. Le molte compli-
cazioni, che vanno introdotte in questa
rappresentazione schematica per portar-
ta a coprire la reale struttura delle no-
stre assicurazioni; e la precisa formu-
lazione matematica di tutto il problema
non dovrehbero aver bisogno di esser

ricordate in questa nota (mentre hanno

richiesto approfondimento nello studio
integrale). Cosi purc mi ritengo giu-
stificato, qui, se schematizzo soltanto
nella forma pilt ingenua l'analogo piano
"puro” di un’assicurazione in caso di
morte. '
Tmmaginiamo un gruppo di lavorato-
ri coetanei che apportano alle rispetti-
ve famiglie un certo sostegno economi-
co, supposto uguale per tutti. Il nostro
eruppo di lavoratori coctanei, al passar
degli anni, va estinguendosi secondo la
legge rispecchiata dalla tavola di mor-
talita. Le famiglie delle persone che,
volta per volta, vengono a morte subi-

e e e D L e T
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scono una perdita economica, Non pos-
siamo pretendere che assicurazione eli-
mini’ senz’aliro la perdita derivanie al
gruppo di famiglie, preso nel suo insie-
me, dalle successive morti dei lavora-
tori; funzione dell’assicurazione sard di
distribuire uniformemente guesta insop-
primibile perdita tra le varie famiglie
del gruppo, eliminando. 'alea che deri-
va a ciascuna di esse dalla possibilita
di perdere il sno uomo pill presto o pii
tardi. _

Si potrebbe immaginare che I'assicu-
Tazione si realizzasse in questa forma
rudimentale: 1 nostri lavoratori, aven-
do la stessa etd (e le stesse prospettive
di sopravvivenza), apportando alle ri-
spettive famiglie lo stesso sostegno cco-
nomico e prevedendo che anche ‘gli ap-
porti futuri, pur variando da wn’etd
all’altra (p. es. aumentando sino alla
piena maturitd e diminuendo nella vee-
chiaia), saranno per ogni etd uguali nel
caso di tufti 1 sopravviventi, stabili-
scono un accordo. L'accordo dice che
“ad ogni etd successiva coloro che sa-
ranno sopravvissuti non destineranno la
relativa porzione del loro reddito al
mantenimento della propria famiglia
soltanto, ma divideranno la somma tra
tutte le famiglie, comprese quelle dei
coetanel gid deceduti. A questo modo
con la progressiva scomparsa dei la-
voratori Ja parte di ogni famiglia an-
dra ngualmente riducendosi e non vi sa-
ranno famiglie che subiscono una paz-
dita totale mentre altre non subiscono
nessuna perdita: alla famiglia dell’assi-

curato deceduto sard garantito lo stesso.
reddito che riceve la famiglia dellas--

sicurato vivente. Piutiosto che pensare
alla formula rudimentale di mutualita
or ora schematizzata, possiamo imma-
ginare l'esistenza di un istituto di as-
sicurazione e calcolare il capitale che
la famiglia del deceduto” dovrebbe ri-
scuotere dallistituto in base agli stessi
principii. )

Nel mio studio” ho caleolato il capi-
tale da assicurare, secondo i principii
or ora indicati, alla famiglia di un ope-
rait, appartenente ad un gruppo con-
cretamente  determinato, Il gruppo su
cui, per un insieme di considerazioni,
ho deciso di fermarmi vive entro il co-
mune di Milano alla fine del 1939 ed

¢ occupato come manovalanza [soprat-

tutto nei lavori stradali e nell’edilizia,
ma anche in altre industrie}. Gli operai
studiati sono, nella maggior parie dei
casi, a capo di una famiglia. Le fami-

zlic sono abbastanza numercse, com-

prendendo sino a 10 persone (il nume-
ro medio aritmetico dei membri per tut--
te le famiglie considerate & uguale a
5.33); la convivenza non & sempre li-
mitata alla moglie e figli del capo-famni-
glia, ma vi entrano frequentemente ge-
nitori, suoceri, fratelli, cognaii, nipoti.
Di regola vari membri, oltre il capo-

famiglia, apportano un reddito in con-

tanti, guadagnato con un’occupazicne
regolare o con mille espedienti (e don-
ne, p. es., fanno lavori di cucito, di bu-
cato ¢ servizi domestici per esiranei:
in rari casi temgono pensionanti). An-
che il capo-famiglia- é spesso costretto,
per arrotondare il reddito, a fare ogni .
sorta di lavori «a tempo persos. La
maggior parte delle famiglie & assisti-
ta in. vario modo da enti pubblici; in
alcuni casi un aiuto non trascurabile -
viene anche dalla beneficenza privata.
E’ molio frequente-che le famiglie usu-
fruiscano di gqualche specie di assicu-
razioni sociali o di qualche modestis-
sima pensione, Le provvidenze per il
caso di malattia e disoceupazione tro-
vano fin troppa giustificazione: gli ope-
rai occupati. nell’etd pin attiva (dai 30
ai 40 anni), hapno perduto in media
pitt di cinque settimane di lavoroe nel-
Fannata per ragioni di salute, per in-
terruzione temporanea dei lavori dovu-
ta alla cattiva stagione oppure in se-
cuito a definitivo licenziamento. Le abi-
tazioni sono sparse in tutti 1 quartieri
della- cittd, ma specialmente nei perife-
rici. Il numero det locali varia da 1 a 4;
fa dimensione pit frequente & 2 (nu-
mero medio aritmetico dei locall in tut-
te le abitazioni esaminate: 1.86; 'affol-
lamento ¢ pertanto di 2:87 persone per
locale}. B relativamente raro che uno
di guesti-locali sia costituito da vera e
propria cucina, piu .spesso 'impianto
per cucinare & ridofto ai minimi termi-
ni. L'acqua correate all'inierno dell’al-
loggio esiste soltanto nel 47 % dei casi;
altrimenti bisogna attingerla- sul piane-
rottolo, in cortile o pit lontano. L'al-
loggio & fornito di propric gabinetio nel
33 9% dei casi; alfrimenti il gabinetto &
commune a vari alloggi o manca senz'al-




tro. Un impiante di luce elettrica ¢ pre-
sente nel 77 % dei casi. In casi ecce-
zionali le abitazioni dispongono di una
specie di glardino o di qualcosa  cui
viene riservato il nome di «bagno». K
superfluo dive che le famigiie non 1i-
sparmiano nulla; per quanto ricorrano
abbastanza frequentemente a crediti a
breve termine, non sembra si gravino
“di un debito permanente. Come & na-
turale, le spese corrispondono in mas-
sima parte ai pitt elementari bisogni di

cibo, vestiario, alloggio, che non posso-

no peppure dirsi coperti decentemente.
Le spese corrispondenti a soddisfazioni
appena pit raffinate somo fortemente
compresse, il che non esclude che schiz-
zi fuori qua e 1a un importo elevato
per singole voci: ora il fumo, ova il ci-
nematografo, ora le gite {1).

" 11 materiale delle valutazioni € stato
ottenuto con un minuzioso spoglio di
conti guotidiani delle entrate e delle
uscite, compilati per pitt di un anno da
“ciascuna famiglia studiata. I-valori si
riferiscono alle condizioni di vita ed al
prezzi del periodo compreso tra il 27
siugno 1938 e il 2 gingno 1939: pon so-
no dungue direttamente applicabili al-
la sitnazione presente. L'esame dei bi-
lanci famigliari ci fornisce il quadro
senerale delle entrate ed uscite (detta-
" gliatamente descritte) della famiglia: da
questo noi dobbiamo ricavare una sti-
ma dell’« apporto neito» recato dal la-
voratore ai suol famigliari. Il proble-
ma si risolve con un criterio facile ad
enunciarsi: l'apporito netto che & rile-
vante: per uno schema di assicurazio-
ne in caso di morie risulta da tutte
quelle entrate che non si sarebbero ve-
rificate se Voperaio non fosse stato in

vita, meno tutte quelle uscite che non -

si sarebbero verificate se l'operaio nmon
fosse stato in vita. Ma per esser tra-

dotto in pratica questo criterio implica

una sottilissima casistica, che lo studio
pubblicato -su Sfafistica ha dovato ap-
profondire. Ricavato Fapporto netio di
operai aventi diversa eta, si pud pro-

{1y Per un quadro precisa delle condizioni di
vita e della posizione professionale -del gruppo
studigto’ non pessc che rimandare al testo pub-
blicafo su Stafisfica: ma quesio riassunte mi
sembra sufficiente perche il lettore pessa co-
mineiare a ricomoscere quai'® la categoria di
lavoratori, cui si riferiscone le valutazioni ¢ui
sotto riportate.
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spettare come varieranno gli apporti
netti di uno stesso operaio al passar
degli anni utilizzando una costruziene
ipotetica ben nota agli studiosi di de-
mografia. Da questa «legge» degli ap-
porti ‘netti in funzione delle-eta si pas-
sa direttamente alla determinazione del
capitali che vanno assicurati in caso di
morte- alle varie etd, servendosi di una
appropriata tavola di mortalita e di un
coefficiente di sconto corrispondente al-
la pratica assicurativa. '

I risultati del ¢alcolo pubblicato su

Statistica sono riassunti nella tabella a
fianco. In corrispondenza alla prima co-
lonna, che indica le successive eta cui
i riferiscono i calecoli, la seconda co-
lonna misura il livello annuo degli ap-
porti netti.. Come si vede, Papporto net-
to non risulta positive in tutte le etd
considerate, avendosi per le etd iniziali
e terminali un’eccedenza media della
spesa Tamigliare a favore dell’operaio
{che ho trovato costante per futio il
raggio di eta coperto dalla tavola, con
i1 valore medio di L. 3118 annue) so-
pra le entrate portate dall’operaio stes-
so. Per un insieme di considerazioni,
nel calcolo dei valori capitali riportatl
dalla terza colonna si sono perd igno-
rati gli apporti negativi che appaiono
con la vecchiaia. Con le qualifiche e
le elaborazioni precisate nel mio stu-
dio, questi valori capitali dovrebbero
fornire una misura della perdita eco-
mica da coprirsi con lassicurazione a

favore dei famigliari, in caso di morte.

dell’operaio all’etd corrispondente. La
quaria colonna prospetta, in via som-
marianiente indicativa, Uordine di gran-
dezza del premio che si dovrebbe pa-

gare per tale assicurazione (le cifre si.

riferiscono ad un puro equivalente di
rischio, netio cioé da « caricamenti ») s€

si volesse adottare la forma- del «pre-

mio naturale ».

Insegnamenti della ricerca.

Ritengo che una ricerca di questo ge-
nere giovi sopratiutio come esercitazio-
ne metodologica: e forse pitt come alle-
namento al Metodo in generale che co-

‘me esperienza di certi metodi pariico-

lari; forse pilt a chi la compie che agli
spettatori.
Di fronte alle molte chiacchiere, speés-

4
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£ o1 S, -, so inconsistenti, che sono stale fatte sul-
{1} (@) ) W la  valutazione monetaria della viia
15 -1.818.43 umana, ¢ giad interessante aver messo
16 ~1.129,88 in evidenza cntro quali imiti ed a quali
7 —704,72 condizionl l'idea di una simile valuta-
18 - ~597.89 zione possa assumere consistenza e pre-
58 ‘5?{99 - . - starsi ad applicazioni pratiche. In par-
2 215,77 %¢.9f0,§9 148,62 ticolare, abbiamo visto che non & as-
21 . %260 50.037,51 160,12 gy, prospettarsi qualche applicazio-
2? _9,?4_@8 ' 23~9?1=4() 15’653§ ne anche nel campo della politica de-
25 71'93296 53.454,04 17635 mografica, ma che le applicazioni di ri-
2'_% 2'3‘0-‘24 34'4}4=42 17957 Jievo pit immediato si possono tentare
;)23 32485_39 24'8’1=06 180,94 4 campo de]l’aSsicurazione-vita1.

‘9‘(_’ éégg’g ‘ ;i?g?’gz }g?gi I importante aggiungere che fOI‘T}lT_I-
;q 3'09?’?5 544.590’6;3 1'90’8'9 [L analoghe a quelle proposte per l'as-
g LUEe TSV < .o Sleurazione in caso di morte potrebbe-
?9 3‘187’37 3%’076’9% 205,49 ro essere {enute presenti anche nella de-
fO f'f%’gg 23 ‘461”5:’ 20§=50 terminazione dei risarcimenti giudiziali
fl 3'206’ﬁ0 - 52.659,59 QED’?O in caso di responsabilita civile Der mor-
3% ?'392’26 ’ ?1'966’64 B250 4, g terzi. I criteri praticati in questa
?J ' 3'9?3’22 30'260’28 242,69 materia non hanno la wirth i pérsu-cv
"% f‘ié”’DS 42"’22’40 2%1’68 dere un economista, tanto pit che i di-
35 3'534.92‘_‘ 47.942,16 23f=99 ritti positivi ammettono spesso la possi-
36 3.898,25 46‘42}49 2532 hiita di wn risarcimento economico per
37 ?‘?37’21 4%'7§j=b 250,80 quegli stessi danni che sono dichiarata-
38 "f_mszg 43.154,69 25018 piente enon economicis {la legge Ii
39 ?'(15’33 %.1.%68,.70 S711 hiama danni morali). Ma il danno
40 3'5’5%’13 . 09.797,62 258,68 \norale », nella misura in cui & vera-
41 2.293,13 38.117,61 260,82 onte danno non-economico e rappre-
4? 3'369{% 56‘429’93 2625?? senta, per usare il linguaggio delle par-
43 3.36.7,19 34‘(’9_1;3? - %7055 becipazioni funebri. una « perdita incol-
44 3'564*4% 32'88:”22 270,24 1 abile », non giustifica a lume di logi- -
4> 3'391’69 30‘99998 § 282,10 ca nasstn trasferimento autoritario di
46 235858 29.054,66 278,75 iiechezza verso la persona colpita. Un
47 ?‘930’17 26.981,16 280,60 prelevamento di ricchezza presso il re-
48 3‘4?1’§? 24.803,24 280,95 sponsabile poirchbe eventunalinente ave-
49 245557 - 22.093,47 27439 1e il senso di una pena; ma il versa-
50 5.415,.27 20.455 58 261,80 ento di questa ricchezza alla perso-
51 3'376’9§ 18.138,54 24487 1y colpita non potrd mai avere il sen-
?3 3.286,25 15.759,05 22980 5o di una riparazione, di un ristabili-
>3 2.939,62 15.308,50 207,61 ento dell’equilibrio " turbato, poicho
54 2.592.99 11.100,11 187,39 per definizione il danno subito non si
25 2.246,25 9.126,23 169,74 ripara in moneta. Per consistenza log-
56 1.987,75 7.400,28 15097 oy § risarcimenti giudiziali dovrebbero
37 1.745,.87 5.841,93 127,35 detcrminarsi, sia pure con sommaria
58 1.504,01 4.436,59 106,05 approssimazione, in base a quel tipo di
59 1.262,15 3.193,89 80,55 valutazioni che sono state sopra esem-
60 1'020=2? 212255 62,62 plificate riguardo all’assicurazione-vita.
61 TB’%f 1‘-%29’94 29,02 Passando al preciso problema delle
6% 336’2:’, 515,66 12,89 assicurazioni in caso di morte, sarehbe
63 ~727.82 superiiciale pensare che una formula

(1) Et&'gell'operaiu. : . } . A1 ,
(8} Apporto  annuo delVoperaio  alla propria «pura> come quella da me proposta

famiglia, caleolato in  corrispondenya deilcfd sia gualificata a fornire il criterio per

e+ 14, alaiaas . 1 e ;
(3) Valore capitale, per la rispettiva famiglia, qu‘alsmsl_ contratio di questa specie. LE\I
di un_operaio “all'inizio deil’cfd” e. prima circostanza da ienere presente &

W Equivelente puro di rischio per assicarare, questa: che nella maggior parte delle
in caso di morfe dell operaio tra l'etd e e S o ; N . .
Petd e 1, il ecapitale S professioni il ¢ curriculum s & cosi in-
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" certo, che un caleolo sugli ipofefici ap-
porti- futuri in caso di sopravviocenza
manca di ogni plausibilitd. Qui la for-
mmula & inapplicabile: e le velleita di
previdenza non POSSOnO prendere altra
torma che guella del risparmio puro ¢

del risparmic misto a gloco. Quando

anche un caleolo plausibile sugli ipo-
tetici apporti futuri in caso di vita del-
'assicurato possa farsi, interverra spes-
<6 un altro motivo rispettabilissimo che
impedira al privato di garantire ai suoi
una copertura esatta contro il rischic
di morte. I valori che io ho trovato m
riferimento alla pitt misera popolazio-
ne lavoratrice di Milano sembrano. ad
un primo coufronto "statistico, straordi-
nariamente pitt elevati dei valori co-
perti in media dalle assicurazioni-vita
contratte in Italia durante lo stesso an-
no (verosimilmente, da contraenti di
categorie in genere assai pitr prospere}.
I premi di assicurazione — & tanto piil
gli elevati premi corrispondenti ad una
« coperiura esatta» — comportano un
sacrilicio del presente a favore della
sicnvezza futura, il quale pud appazir
cosi eccessivo da render preferibile il
< vivere alla giornata ». Sino a che pun-
to Tinsufficiente copeftura che riscon-
triamo nelbaitunale pratica delle assicu-
razioni in caso di morte proviene da
una consapevole preferenza del presen-
te a scapito della sicurezza futura e
sino a che panto invece da un’incapacita
di valutare il capitale esposto al rischio?
Solo meila misura in cui proviene dal
secondo motivo, si pud pensare che la co-
noscenza di schemi di calcolo come quel-
lo sopra proposto suggerirebbe al pub-
blico (ed a chi si prende cura di s50)
un diverso comportamento in materia
di assicurazione. :

D'altra parte vi sonb almeno certi
precetti generici, riconosciuti nella for-

mulazione sperimentale riferita sopra,

che potrebbero esser presi in considera-
sione da chi volesse attribuire gualche
interesse — relativo e non fanatico —
alio schema dell’assicurazione pura co-
me punto di riferimento per i contratti
sui rischio di morte. In base a questi
precetti genericl, deve dirsi privo di
qualsiasi rapporto con la pura assicu-
razione ogni contratto che sia fatio a be-
neficio di persone indeterminate; o che
earantisca un capitale determinato indi-

pendentemente dall’etd in cui interviene
la morte dell’assicurato; o che ecceda un
certo valore (sia pure largamente cal-
colato, data lincertezza della misura)
corrispondente alla « copertura esatta ».
Di tuitl questi principii, soprattutio il
principio di far variare il capitale assi-
carato in. funzione dell’etd a cui inter-
viene la morte mi- sembra meritevole
di qualche attenzione. In pratica, 1 con-
tratti a capitale «invariabile» di uso
corrente costituiscono un’assicurazione
che finisce sempre con il diventare ec-
cessiva per coprire la perdita dei be-
neficiari, se la morte interviene dopo
un certo tempo, mentre resta facilmen-
te insufficiente se la morte interviene
prima i un certo tempo.

Quanto alle cifre concrete trovate ri-
guardo ai manovali milanesi, ¢ super-
fluo ripetere che esse non hanno piu
rapporto diretto con la situazione mo-
netaria ed economica attuale {si note-
rd, per inciso, di che cataclismi resti
in balia un’operazione di ¢« previden-
za»). Con le dovute modificazioni, po-
trebbero perd fornire sempre qualche

orientamento  utile. Sorge piunttosto

spontanea l'obiezione che non saranno
mai dei poverissimi operai a contrarre
elevate assicurazioni. La scelta di que-
sta categoria di popolazione mi & stata
suggerita sia dalla considerazione, evi-
dente per ogni statistico, che qui era
possibile la pit ampia e sicura raccaol-

ta di dati rispondenti alle elaborazioni

che mi proponevo; sia dalla considera-
ziome che, pur essendo irrilevante per
Passicurazione privata, la popolazione
operaia ha il massimo rilievo per Yas-
sicurazione sociale. T, se Tindagine da
me tentata avesse qualche possibilita
di fornire dei riferimenti per i pro-
blemi pratici, questo dovrebbe esser ve-
ro anzitutto nel campo dell’assicura-
zione sociale.

Ad ogni modo, va ripetuto che se la
indagine offre qualcosa di, utilizzabile,
cuesto non consiste tanto nei risultati
numerici raggiunti quapto nel meto-

‘do scelto per ragginngerli: il problema
pichiede infatti una particolare tecni-

ca aituariale e, sopratfutto, una parti-
colare fecnica di rilevazione e sintesi
statistice’ . oo na 0l I
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RIASSUNTO

Assicurazioni in c¢aso di merte e valere mone-
tario della vita

L’assicurazione-vita non & un’assicurazione
"pura” — cotme l'assicurazione di cose -
per la mancata precisazione del valore mo-
netario della vita. L’A. si propone Paccerta-

mento di tale valore e [a individuazione di .

una formula assicurativa idonea ad una
“pura” assicurazione per il caso di morte.
" A tale scopo, egli calcola il capitale da
assicurare alla famiglia di un operaio appar-
tenente ad un gruppo di manovali vivente
in Milano alla fine del 1939, avvalendosi dej
risultati di uaa indagine condotta dagli uffici
comunall. , )

LA, precisa che il suo stadio ha soltanto
valore di metodo, ed aggiunge che« se Iin-
dagine avesse qualche possibilitd di fornire
dei riferimenti per i problemi pratici, questo
dovrebbe essere vero anzitutto nel campo
dell’assicurazione sociale »,

RESUME

Assurances en cas de mort ef valeur monétaire
de la vie

L’assurance-vie n’est pas une assurance

« pure », comme lassurance de choses, %
cause du manque de précision dans Pévalua-
tion moneétaire de la vie. L’A. se propose
de déterminer cette valeur et d’établir une
formule d’assurance applicable 3 une assu-
rances « pure» en cas de mort. Dans ce but,
il calcule le capital & assurer & Ia famulle
-d’un ouvrier appartenant 3 un groupe de
monceuvres vivant & Milan 4 la fin de 1939,
daprés des résultats d’une enquéte mende
par la municipalité.

L’A. précise que son étude a simplement
une valeur de méthode et il ajoute que «si
Pequéte avait quelque possibilité de four-
nir des références pour les problémes pra-
tiques, cela devrait &tre vrai avant tout dans
le domaine de Passurance sociale ».

SUMMARY

Death insurance and monetary value of life

Life insurance is not a « pure » insurance,
as insurance of material objects is, for the
monetary value of life is not precisely defi-
ned. The author tries to ascertain this value
ke calculates the amount of the capital to
be insured of a workman’s family belonging

to a group of labourers living in Milan at
the end of 1939, and uses, as a basis to his
work, the results of an enquiry carried out
bv the communal authorities. The author
points out that his study has merely the
value of a method and adds that «should
the enquiry supply references to practical
problems, this would be true particularly
i the field of social insurance ».

RESUMEN

El seguro en caso de mumerte y el valor mone-
taric de la vida

El segure de vida no es un seguro « puro»
— como el seguro de cosas —, por carecer
de datos precisos acerca del valor monetario
de la vida. El A. se propone establecer ccn
precisién este valor y individuar al propio
tiempo una férmula de seguro. idénea para
un seguro « puro » en caso de muerte. A este
fin, el A. cz2leula el capital a asegurar 2 ia
familia de un obrero perteneciente a un
grupo de jornaleros residentes en Milin a
fines del afio 1939, valiéndose para ello del
resuitado de una investigacién realizada por
las oficinas municipales.

El A. puntualiza que su estudio tiene silo
valor de método, y afiade que «si la investi-
gacién de referencia tuviera alguna posibifi-
dad de .facilitar referencias para la solucién
de problemas practicos, ello aportaria una
ayuda concretz en el campo del segurn so-
cial ».

ZUSAMMENTFASSUNG

Versicherungen gegen Todesfall und Geldwert
des §aehen5

Die Lebensversicherung ist keine « reine »
Versicherung, da der Geldwert des Lebens
nicht genau zu bestimmen ist. Verfasser
beabsichtigt jenen Wert festzustellen und auf
eine Versicherungsformel zu bringen, die
eben  « reine» Lebensversicherung = gestatten
wiirde. Zu diesem Zweck wird das zu Gunsten
einer. Ende 1939 in Mailand ansissigen TFa-
milie eines unqualifizierten Arbeiters zu ver-
sichernde Kapital errechnet, unter Beniitzung
gemeindeamtlich getroffener Untersuchungen.

Verfasser fiigt zu, dass seine Arbeit einen
bloss methodologischen Wert besitzt und
dass, « wenn diese Untersuchung iiberhaupt
im Stande wire, Anhaltspunkte zur L&-
sung praktischer Probleme zu geben, dies
besonders bei den sozialen Versicherungen
zutreflen miisste ».




